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PRAKTIKUM · VOLLZEIT · DÜSSELDORF 
 

 
 
Über uns 
Die jobvector GmbH ist der führende Stellenmarkt für Ingenieure, Informatiker, Mediziner & Naturwissenschaftler. 
Als dynamisches und erfolgsorientiertes Unternehmen bieten wir unseren Kunden einen individuellen und 
exklusiven Service. 
 

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------ 
 

Du hast Lust auf diese Aufgaben:  
 

●​ Marktbeobachtung und Wettbewerbsanalyse 

●​ Kundenanalyse, Kundenrecherche und Datenpflege 
●​ Aufbereitung von vertriebsrelevanten Daten 
●​ Unterstützung des Vertriebsteams im After-Sales und der Auftragsabwicklung 
●​ Telemarketing und Kundenservice via Chat, Telefon und Mail 

 
Wir freuen uns auf Deine Qualifikationen: 
 

●​ Du bist Student/in oder Absolvent/in eines Hochschulstudiums (Uni/FH) 

●​ Du überzeugst mit Deiner kommunikativen Art und einem agilen Mindset 
●​ Deine strukturierte Arbeitsweise zeichnet Dich aus 
●​ Du hast Lust, Dich in unser Team einzubringen und gehst Aufgaben proaktiv an 
●​ Du verfügst über verhandlungssichere Deutschkenntnisse, sichere Englischkenntnisse 

sind von Vorteil 

Das Praktikum kann ab sofort ​begonnen werden.​
​
Pflichtpraktika im Rahmen des Studiums sind willkommen. ​Gerne kannst Du auch ein freiwilliges Praktikum 
bei uns absolvieren. 

Praktikumsdauer: 6 Monate.​
 

 



 

​Wir werden nur vollständige Bewerbungen weiter bearbeiten, welche aus folgenden Unterlagen bestehen: 

●​ Ein Motivationsschreiben 
●​ Ein Lebenslauf 
●​ Eine aktuelle Notenübersicht deines Studiums 

Wir bieten Dir:  

●​ Unser Spirit: Ein offenes Team, das Dich willkommen heißt! Bei uns duzt Du Dich mit 
allen und hast kurze Kommunikationswege. 

●​ Onboarding: Durch ein intensives Onboarding-Programm mit Schulungen lernst Du Deine 
Aufgaben, unsere Tools und das Team kennen. 

●​ Verantwortung: Je besser du wirst, desto mehr Verantwortung bekommst du. Du 
entscheidest selbst, wie weit du Dich bei uns entwickeln möchtest. 

●​ Attraktive Lage: Ein modernes, von Tageslicht durchflutetes, klimatisiertes Büro mit 
sonnigem Garten an der Düssel, in dem wir auch grillen. 

●​ Perfekte Anbindung: Direkter Anschluss an U- & S-Bahn sowie Parkplätze für Auto oder 
Fahrrad. 

●​ Jobticket: Erhalte von uns 75 % Zuschuss zu deinem Deutschlandticket. 
●​ Remote Work: Der Handwerker kommt vorbei oder du erwartest eine große Lieferung? 

Kein Problem, nutze dafür die Möglichkeit, remote zu arbeiten.  
●​ Gute Verpflegung: Freie Getränke & frisches Obst, perfekt ausgestattetes Kochstudio, 

welches zum Kochen mit den Kollegen einlädt. 
●​ Zeit sparen: Lass Dir Deine Pakete direkt ins Büro liefern. 

 
 
Bewerbungen gerne über den Link: 
https://jobvector.jobs.personio.de/job/1544038?_pc=109707 
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